
Презентация компании ООО «Домашние деньги» 1 СТРОГО КОНФИДЕНЦИАЛЬНО 

CASH-КРЕДИТОВАНИЕ 2016 

Стратегия развития cash-кредитования 2016 



Презентация компании ООО «Домашние деньги» 2 СТРОГО КОНФИДЕНЦИАЛЬНО Стратегия развития cash-кредитования 2016 

РЫНОК МФО 



Презентация компании ООО «Домашние деньги» 3 СТРОГО КОНФИДЕНЦИАЛЬНО 

  РОСТ 2013 - 2015 ГГ 

ДЕФОЛТНОСТЬ, % 

ВЫДАЧА, ШТ.  
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Растущий бизнес.  
 

• 2й квартал 2015 - размер чистого портфеля 
займов достиг  - 5,485 млрд. руб. (+ 32% ). 
 

• Являемся лидером по совокупному объему 
портфеля микрозаймов (Эксперты РА). 

 
 
 
 
 
 
Эффективное управление рисками.  
 
• Стабильное улучшение качества 

выдаваемых займов. 
 

• Сумма сборов (погашение основного долга 
и процентов) по итогам II квартала 2015 года 
составила 2,26 млрд. руб., (+ 23%). 

 
 

2013

2014

2015
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ПОРТРЕТ ЗАЕМЩИКА МФО ОЧЕНЬ БЛИЗОК К 
ПОРТРЕТУ ЗАЕМЩИКА БАНКА ПО ПРОДУКТУ POS: 

 

 срок кредита: от 10 до 14 месяцев, 

 сумма кредита: от 15 тыс. рублей до 46 тыс. 
рублей, 

 возраст: 25% – от 31 года до 40 лет, 

 пол: 60% – женщины. 
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Торговля розничная 

Услуги (юридические, финансовые, 
туристические и т. п.) 

Работники бюджетной сферы (врачи, 
учителя и т.п.) 

Производственная сфера 

Торговля оптовая, посредническая / 
риэлторская деятельность 

Транспорт и связь 

Другое 

КЛИЕНТЫ МФО ЕВРОПЕЙСКИХ СТРАН СХОЖИ ПО РЯДУ 
ХАРАКТЕРИСТИК С КЛИЕНТАМИ МФО РОССИИ: 

 

• 55% женщин, 

• 84% в возрасте от 24 до 54 лет, 

• 45% – среднее образование, 

• доход – средний, ниже среднего. 

!Но, отличие: 47% – безработные.  

ПРОФИЛЬ ЗАЕМЩИКА 
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Возраст заемщика  

Распределение 
по возрасту 

Первые 50% 
портфеля 

Самые частые 
клиенты 

38 

СФЕРА ЗАНЯТОСТИ ЗАЕМЩИКОВ ВОЗРАСТ ЗАЕМЩИКОВ 
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УПРАВЛЕНИЕ КРЕДИТНЫМ ПОРТФЕЛЕМ 
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 ОСОБЕННОСТИ ОЦЕНКИ 

Источники данных для построения скоринговых моделей 

Первый уровень знаний (application, fraud-detection, bureau) 
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Третий уровень знаний (collection)  
Актуально для Компаний с Агентской сетью 
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СТРАТЕГИЧЕСКИЕ ЦЕЛИ И ЗАДАЧИ 



Презентация компании ООО «Домашние деньги» 11 СТРОГО КОНФИДЕНЦИАЛЬНО 

ВЫЗОВ 2016: ФОНДИРОВАНИЕ  

13% 

14% 

55% 

17% Физические лица 

Юридические лица 

Коммерческие банки 

Облигации 

Источник 
Среднее 
значение 

RUR USD/RUR USD 

Займы физ. лиц 24,5% 28,1% 17,5% - 

Займы юр. лиц 13,9% 23,6% - 12,0% 

Банки 20,3% 20,6% - 16,6% 

Облигации 26,1% 26,1% - - 

Среднее значение 20,5% 22,4% 17,5% 13,4% 

СРЕДНИЕ СТАВКИ ПРИВЛЕЧЕНИЯ ИСТОЧНИКИ ФОНДИРОВАНИЯ 
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• Сотрудничает 14 банков.  
• Бизнес-модель в состоянии обслуживать рыночную ставку. 
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СПАСИБО! 
 
 

Евгений Настрадин 
8 916 178 79 11 
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