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ПОДДЕРЖКА – В ТЕЧЕНИЕ ВСЕГО ЭКСПОРТНОГО ЦИКЛА
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ФИНАНСОВЫЕ ПРОДУКТЫ АО РЭЦ ДЛЯ МСП
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КРЕДИТЫ – Деньги на экспорт

ГАРАНТИИ – Нулевой НДС

СТРАХОВКА – Страховка отсрочки платежа

СУБСИДИИ – транспорт, выставки, сертификация…

НЕФИНАНСОВЫЕ ИНСТРУМЕНТЫ

• Школа экспорта
• Поиск иностранных покупателей
• Организация выставок и бизнес-миссий

• Консультации по логистике
• Маркетплейсы
• Аналитика



«ПИЛОТ» – ФАКТОРИИНГ ДЛЯ ЭТП
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Экспортный контракт:
- отсрочка платежа 3-6 мес.
- по российскому законодательству
- предусмотрено право уступки прав требования по договору
- риск недействительности договора – на экспортере
- риск товарных споров – на экспортере

Договор факторинга:
• до 5 млн. руб.
• 90% контракта
• деньги – в течение 5 дней
• цена факторинга – 1,5% в месяц
• без регресса

5. Акцепт 
уведомления 
о переуступке



ФАКТОРИИНГ ДЛЯ ЭТП – ЦЕЛЕВАЯ ФИНТЕХ-МОДЕЛЬ
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Единая электронная платформа



КЛЮЧЕВОЕ ДЛЯ УЧАСТИЯ В «ПИЛОТЕ» ПО ФАКТОРИНГУ ЭТП
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АГРЕГАТОР (иностранный покупатель, осуществляющий размещение купленных им российских товаров на ЭТП) 

• Не новая компания, потому что…

• …должен обладать устойчивым финансовым положением.

• Заинтересован участвовать в «пилоте» (подтверждать сделки и соглашаться с переуступкой)

• Готов раскрывать о себе необходимую информацию: отчетность, учредительные документы, бенефициары и проч.

• Работает оперативно, сроки ответов – несколько дней, не больше 5-10.

ЭКСПОРТЕР
• Мелкий чек сделки – до 5 млн. руб.

• Желание и готовность к факторингу по ставке 1,5% в месяц 

• Экспортер уже знает что продает, кому продает, сколько продукции и по какой цене

ЭКСПОРТНЫЙ КОНТРАКТ
• Он должен быть почти готов (почему почти?)

• Это обязательно купля-продажа (по сути)

• Должна быть отсрочка более 2 мес.

• В рублях


